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Alla tjanar pa bredden

Vi pa EuroMaint Industry ar specialister

pa effektiv produktion. Mélet 4r alltid att
starka vara kunders konkurrenskraft genom
att effektivisera produktion genom en rad
atgarder.

Hur det gar till varierar naturligtvis fran
fall till fall och inte minst pa kundens
specifika utmaning.

Vi har lang erfarenhet fran olika branscher,
situationer och dven att arbeta med foretag
och organisationer av olika storlek.

Vi har ocksa insett att alla — dven vi —
tjanar pd att vi har en stor bredd bland vara
uppdragsgivare och pé vara uppdrag.

Tillsammans med de stora féretagen
forbattrar vi metoder och utvecklar ofta ny
spetskompetens drivet av komplexa och
omfattande krav, ndgot som vi sedan kan ta
med oss in i mindre projekt.

De mindre foretagens direkta och tydliga
beroenden mellan investering och intékter,
ofta drivet av ett entreprendrstiankande ger
oss ett vardefullt och resultatorienterat
perspektiv som vi tar med oss nar vi
engageras i storre projekt.

Genom att arbeta med olika uppdrag
och i olika féretagsmiljcer blir vi helt enkelt
bittre pa det vi gor.

Var egen foretagskultur och var langsiktiga
utveckling behover bredden varfér smé och
stora foretag ar alla lika valkomna till
EuroMaint Industry.

Arne Molander, marknads- och
forsiljningschef EuroMaint Industry
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Vimmel i verkstaden

Carl Johan berdittar om PinPoint-utrustningen som anvdnds for felsékning pd elektronikavdelningen.

Verkstadsmiljo och personal i arbetskldder maotte besokarna i EuroMaint
Industrys monter pd underhdllsmdssan i Goteborg, 9-12 mars. Att déma av
antalet besékare som vimlade i verkstaden var det ett vilkommet koncept.

— Med var monter ville vi visa att vi lever nara
véara kunders dagliga verksamhet och vi lyfte
sarskilt fram vara produkter och tjanster inom
komponentservice , siger Anna

Stjernberg pa EuroMaint Industrys marknads-
och kommunikationsavdelning.

Mingel i montern

Vi presenterade ocksa ett nytt koncept for
komponentservice som vi testade pa vara
bestkare. Vi har utdkat vart dtagande fran i
huvudsak reparationer, till att vara en partner
under hela komponentens livscykel.
Responsen har varit mycket positiv och vi
har fatt ett bra underlag for vért fortsatta
utvecklingsarbete.

— Vihar bade traffat befintliga kunder och
knutit en hel del nya kontakter och det ar ju
faktiskt efter massan som det stora arbetet
drar igang sdger George Peterson, séljare pa

EuroMaint Industry.

Under massan utsdgs EuroMaint Industry
ocksa till en av finalisterna till Stora
Produktivitetspriset. Priset delas ut av Under-
hallsféretagen och ar ett svenskt leverantérs-
pris avsett att uppmarksamma underhalls-
insatser som resulterat i 6kad Ionsamhet for
kunderna.

— Finalplatsen ar ett kvitto pa att vi gor ett
bra jobb och en sporre att fortsitta utveckla
nyttan for vara kunder, siger Kim Berghall,
affarsomréadeschef Teknik och Driftsdkerhet.

Kim Berghdill var glad 6ver att se EuroMaint Industry
som en av finalisterna till Stora Produktivitetspriset



Effektivt for stora och sma

A ena sidan ett mindre foretag pa en lokal marknad. A andra sidan en global
aktor med produktionsanliggningar pa flera kontinenter. For EuroMaint
Industry dr blandningen av stora och sma kunder en styrka — och fokus pd

effektiv produktion alltid en sjdlvklarhet.

Listan pa EuroMaint Industrys uppdragsgivare
med omkring 500 aktiva kunder innehéller
ménga valkinda féretagsnamn och varu-
marken. Stora organisationer med tusentals
anstillda och egna avdelningar for till exempel
kompetens- och produktionsutveckling.

Men pa listan finns ocksa gott om mindre
och medelstora foretag, foretag dér dgaren
kanske &r direkt involverad i driften och dar
man sallan har resurser att halla sig med
exempelvis en egen underhallsavdelning.

Hur gar det ihop? Alldeles utmarkt!

— For oss spelar det egentligen ingen roll hur
stor eller liten kunden 4r, frklarar Magnus
Krona, chef fér Komponentservice.
Produkten eller tjdnsten vi levererar paverkas
inte i forsta hand av foretagets storlek utan
av de specifika utmaningar och behov som
verksamheten har.

Lésningen ar malet

Han far medhall av Kim Berghill, chef for
Teknik- och driftsakerhet. Han betonar att
EuroMaint Industrys ambition alltid ar att
leverera en fungerande 16sning: det dr
effektiv produktion som ar milet, inte att
sélja till exempel en ny maskin.

— | grund och botten handlar det om att
skapa trygghet for kunden, fortsatter han.
Nar det galler mindre foretag fungerar vi mer
som en partner dn som en leverantor. De ska
veta att de far hjilp direkt nir det behdvs,
med exakt det de behdver. Han fortsitter:

— For dem fungerar véra férstudier och
kartlaggningar ofta som strategiska besluts-
underlag for investeringar. Man kanske tror
att man méaste kopa nytt, medan vi kan visa
att det racker att renovera och fériandra
arbetssitt for att hoja effektiviteten. Det kan
vara en helt avgérande fraga for ett mindre
foretag och genom hela den processen kan
vi vara en nédvindig kunskapsresurs.

Anpassa till behov

Finns det da inga skillnader mellan att
arbeta med stora och med sma foretag?

Jo, sjalvklart, och det som &r sjilva poingen
med EuroMaint Industrys bredd &r att det
sker en korsbefruktning mellan uppdragen.

— Genom att vi arbetar med stora,
komplexa projekt med ledande globala aktcrer
ar vi tvungna att hela tiden ligga i framkant
bade kunskaps- och organisations-
missigt, sager Patrik Sahlberg, chef for
Automation.

Den kompetens och erfarenhet som
EuroMaint Industry da utvecklar kan sedan
anpassas till de mindre féretagens behov

Stor och global -
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Delar av den IPV-utrustning som levererats till
Volvo Powertrains motorfabrik i Lyon

Kraftsamling pa fyra
kontinenter

Ett komplext projekt som kréver spets-
kompetens, en stark organisation och support
dygnet runt.

Sa beskriver en av EuroMaint Industrys
projektledare Fredrik Carlsson uppdraget att
utveckla, installera och serva IPV-utrustning i
Volvo Powertrains motorfabriker globalt.

IPV star for In Process Verification och ar
testutrustning som gér det mojligt att upptacka
fel och avvikelser tidigt i produktionsprocessen.

— Att eventuella fel upptacks tidigt gor att led-
tider kortas och kostnader minskas. | och med
att behovet av varmtest minskar minimeras
ocksa miljopaverkan, sager Fredrik Carlsson.

| motorfabrikerna i USA, Frankrike och
Sverige har EuroMaint Industry nu
automatiserat flodet for IPV.

— Det har ar ett uppdrag som verkligen satter
oss pa prov, siger Fredrik Carlsson, bade vad
géller teknisk hojd och personella resurser. Tack
vare vdr storlek kan vi kraftsamla da det behévs.
Nar vi gjorde installationen i USA var vi till
exempel 30 personer fran EuroMaint Industry
pa plats.

och férutsittningar. Men kunskapsflodet
verkar ocks4 &t andra hallet.

— De smé foretagen préglas av en stark
entreprendrsanda, sunt fornuft och fokus pa
kostnadseffektivitet, sager Patrik Sahlberg.
Det 4r perspektiv som vi tar med oss in i
véra stora uppdrag och som gér att vi ofta
kan tillfora ett jordnara, okomplicerat och
marknadsinriktat sitt att jobba.

liten och lokal

Niklas Johansson och Patrik Fredman, dgare av
Pani Mekaniska

Underhall i Lidkoping

Pani Mekaniska utanfor Lidkoping har 23
anstllda och tillverkar bland annat delar till
kullager, hydraulpressar, entreprenad- och
gruvmaskiner. Nar ndgon av maskinerna,
exempelvis en karusellsvarv eller ett arborr-
verk, gar sénder ringer Pani till EuroMaint
Industry i Skovde.

Pani Mekaniska har funnits i 22 &r och pé
kundlistan finns foretag som Volvo, SKF,
Rolls Royce, Siemens och Tranter. Trots att Pani
Mekaniska kant av en nedgang hor féretaget till
dem som satsar pa utveckling och nyinveste-
ringar. Tidigare i ar kopte de till exempel en av
de stérsta karusellsvarvar som sélts i Sverige.

EuroMaint Industry servar framférallt
styrsystemen till maskinerna men dven viss
mekanik.
— Vi har arbetat med EuroMaint Industry
under méanga ar, och alltid blivit mycket vl
bemotta, berattar Niklas Johansson, VD och
en av grundarna till Pani Mekaniska.

— Pani dr en av méanga mindre kunder som
vi lart kanna mycket vél genom aren,
berattar Urban Gustavsson, kundansvarig
for Pani Mekaniska hos EuroMaint Industry.
Det viktiga for oss &r att alla kunder, oavsett
storlek, kdnner sig prioriterade.
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Katarina ser till garantin

— Det gér pa garantin! Det 4r det man vill
héra om utrustningen gér sénder eller bérjar
J P upptrada konstigt.
Sedan drygt
ett ar tillbaka
finns Katarina
Andersson pa plats
pa EuroMaint
Industrys huvud-
kontor i Skévde.
Katarina &r efter-
marknadsansvarig
for vara special-
maskiner och hon finns hir just for att
mobilisera ratt support efter leveransen och
se till att allt fungerar med garantier, reserv-
delar, serviceavtal och vidareutveckling.
— For att sdkerstalla detta tar vi med
garantifragan, behov av service och support

Katarina Andersson

Porto
Betalt

etc redan i offertstadiet, berittar Katarina.
Under byggnation och idrifttagning ar
huvudregeln att en service-tekniker finns
med for att lara sig maskinerna och sedan
kunna ge bra service.

— Pa sa satt kan vi internt se till att vi hela
tiden har den kompetens som kravs for att
méta kundens férvintningar. Under hela
garantitiden héller vi méten med kunden for
att félja upp utrustningen och lsa fragor
som uppkommer, fortsatter Katarina. Pa sa
satt far vi direkt feed-back som hela tiden
hjalper oss att bli battre.

Kontakta Katarina om du vill diskutera
fragor kring garanti, reservdelar, serviceavtal
eller vidareutveckling!

Katarina finns pa tel: 0500-91 73 33
mail: katarina.andersson@euromaint.com

EuroMaint Industry férvarvar Marmaverken ventil

Nu i mars blev det klart att EuroMaint
Industry forvarvar Marmaverken Ventil AB
i Soderhamn.

Marmaverken Ventil ar ett foretag inriktat
pa service av ventiler och annan kring-
utrustning for pappers- och massaindustrin,
kemisk industri, kraftindustrin samt 6vrig
processindustri. Verksamheten omsatter ca
10 miljoner kronor och sysselsatter 7

personer. Forvirvet breddar EuroMaint
Industrys kundbas och tjansteerbjudande.

— Vi tillférs viktig kompetens inom under-
hall av ventiler och annan kringutrustning,
vilket innebar att vi kan erbjuda expert-
service och underhall av ytterligare en kritisk
komponent for vara kunder, sager Nicklas
Falk, VD for EuroMaint Industry.

Partner for effektiv produktion

EuroMaint Industrys tjanster omfattar att foradla produktionsprocesser, utveckla och tillverka
kundspecifik produktionsutrustning samt ett komplett erbjudande inom underhéllstjanster
och komponentservice.

| Underhallsteknik och driftstod
Tjanster for effektiv, tillfrlitlig och

saker produktion som ger produktions-
utrustningen okad livslangd.

Produktionsutveckling
8 Tjanster for forbattrad och
utvecklad produktion som
Skar effektiviteten.

Komponentservice

och reservdelar

Snabb tillgdng pa reservdelar
och kvalificerat underhall

av komponenter som siker-
stéller driften.

Automatisering av
produktionsprocesser
Skraddarsydda I6sningar
och specialmaskiner som
' okar produktionstakten
och driftsgkerheten.
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